
 

如何为 promotion 设定 capping 

 

 

 

 

 

 



点击黑色箭头。  

点击“库存”按钮 

  



点击 “促销” 按钮 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



我们用 Benson & Hedges 25 做例子。假如说这个 promotion 只有一包的 capping。 

 
 

找到相应的 promotion 在最大限额里输入 1（这里最大限额是按包装计算），然后储存。 

 

 
 
现在如果我们卖了一包 Benson & Hedges 25 会怎么样？最大限额现在会变成 0， 也就是说已经

用完这个 capping。 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 



当我们尝试再卖一包 Benson & Hedges 25 的时候，系统就会提醒我们已经用完 capping。系统

会给我们 4 个选择，第一是关掉这个 promotion，第二是这次销售中不使用该 promotion，第

三是这次销售中继续使用该 promotion， 第四是什么都不做。 

 

 
 
此时我们选择第一个，关掉这个 promotion。 Benson & Hedges 25 会恢复到（promotion 之前

的价钱） 直到你再次激活这个 promotion。 

 

 
例子：第一礼拜 capping 是 1 包，第二个礼拜是 7 包。当你完成第一个礼拜的 capping 之后，

关掉 promotion。 你需要在第二个礼拜一（9 月 9 号）重新激活这个 promotion 并且输入 7 包

的 capping。 

 

 
 
 
 
 
 



 
 
 
现在如果我们再尝试再卖一包 Benson & Hedges 25 的时候，promotion 又会继续直到再一次达

到新 capping。  

 
我们可能会有疑问如果要卖条装怎么办，系统会自动转换条装和包装。拿 Benson & Hedges 25

做例子如果，如果 capping 是 7 包，当你尝试卖条装（8 包）的时候，系统是会提醒你达到

capping 的。 

 
 
 
 


